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BULK INK

SISTEMA CONTINUO DE
IMPRESSAG®



APRESENTACAO DO BULK
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\/ames tentar entender o que Vem a Ser
umi BULK INK e seus beneficios?

O Bulk Ink € um sistema adaptade) as; Impressoras
Ik Jet erque as alimenta continuamenter com! tinta,
fernecendoerassimi a Seu usuarior una econemia de,
apreximadamente; 95% ) mudaneo o) Use; restriier da
Impressora devide ao custe gque era alto, para uni Use
lIVire deviderae haixo CUste) eferecide pelo; sistema.



EM QUE EQUIPAMENTOS

O sistema continuo; pede ser adaptado a gualguer mpressora
Inkjet?

Sin, @ sistema pode: ser adaptade a qualguer impressora Inkjet,
considerando gue existenm sempre dois lades a serem| analisades; uni a
Impressera com o) sistema instaladere e outrer o usuano. Vamaos mencional
algumas; sitlacees ja presenciadas pol Nos remanufaturaderes para
entenderem a colecacan. QuUem de VOCES [a nao) teve cases em gue seu
cliente chegeu nervese reclamanderde uni cartucho remanulaturado pela
sUa empresa, gue naoe funcionava, e apos analisa-lo venficou-se que o blue
tape, ou mesmoe) o selo de seguranca naoes havia sido retirado, muitas Vezes
depararemos, com esse segundo; lade e ai, realmente, o problema é serio.
Em algumas Impressoras; dependeremos, do usuarior seguinder as Instrucoes
de manuseie nes equipamento; com| dois cartuchoes como a Lexmark, HP
gue utilizem dois, cartuches, Xerox, Cannon. Ja as HP
K550/5400/7680/1200/7590/8600 e outras em gue a cabeca e separada do
cartucho como as EPSON, BROTHER) enfim todas as maguinas com
cartuches separados das cabegas de Impressaoe pedem ser adaptadas ao
uso do Bulk Ink.



DUVIDA

Uma pergunta sempre prevaleceu, Se o sistema naoe acabaria com
a remanufatura de cartuches?

Srs. Essa e uma pergunta gue ja fiz a mim mesmo ha alguns anes; atras,
guando o COMPATIVEL entrou ne; mercado, e a pergunta era. Serd que o
CONMPATIVEL vai acabar com a remanuiatura? Peis bemihoje guem: aguii nae; compra
cartucho compativel e continua remanufaturande, na verdade mudoeu: e muite o
COnSUmMo de cartiichoe remanufaturade e aumentou muite: a recanga na hora.
Compramos 6 Compativel e o revendemes: tendor assim um IUcre maier com Menes
trabalho, a baixa do dolar € outro ponte que preveceu a baixa do consumao,, portanto
Varios sdo 0s pentes a serem analisades. Masi o mais Importante € refletirnmes o
seguinte! Se nao nes adaptarmes a essa nova realidade comi certeza tera noves
concorrentes com um produtor gue poderamos revender, evitando a formacao) dessas
novas empresas. QUem| deve decidilr sobre se deve oulnNae semali mais esse produto
d SUa empresa e Vece e ninguem: mais, portantos refiita bemy para nae) errar.

Com certeza guem viveu o iniciorda Remanufatura sabe da resistencia soffida, o
mesmo esta acontecendo comi ol Bulk, mas no; finallsempre sera muito, bem aceito
PEla economia efierecida.



CONHECIMENTO

Come aprender a trabalhar com esse sistemas

A SUPRIJET e uma empresa gue esta no mercado ha muites anes, fol uma das primeiras ne
Brasil a trabalhar com| esse produto e nesse periodo, aprendeu todos 0s segredos e cuidades; para
oferecer o melhoer produto a seus clientes, orentande-e0s na melhoer opecae com 6 Servico
prestado, a SUPRIJET heje, temi erientades e formado muites representantes, dande-Ihes
formacao) e orientacac constante, o Importante e abserver todo o) conhecimento sebre o produte
oferecido, a SUPRIJET esta expondoe nesta feira com eguipamentos ende duvidas poderao ser
tiradas e contates pederao ser feitos. Este trabalhoe nae deve ser iniciade: semi 6 conhecimento
total do produie.

Olimportante deste tema € mostrai gue existem 0pPcoes, apresentar este produto gue podera
lhe abrir neves;leques de mercado, Injetande NoVeSs animos e abrir NeVes' mercados para sua
empresa, € isto que vimilhes mestrar, gue existem muites: herizontes a serem conguistados
como, SUBLIMACAO, MERCADO DE GRANDES FORMATOS e outros gue a SUPRIJET buscoul como
diversificacao e que pretende repassar a seusi PARCEIROS. Pesso aguil mencionar um mercado de
OUTSOURCING , pois bem vocés pedem eferecer este Servico com um: custor muito baixe, hasta
comprar uma impressora adaptar o sistema e locar essa Impressora por R$200,00 més. Quall o
Investimento? Uma impressera com o custe apreximado de RS 350,00; Um Bulk com 6 custo
aproximado de R$ 65,005 umi contraterde um ano coni a empresa ou mais. Vames calcular 12 x
R$ 200,00= RS$ 2.400,00 — investimento inicial R$ 415,00 = R$ 1.985,00 — outras despesas R$
485,00 teremos um resultade de R$ 1.500,005; imaginemos gue voce: alugue 100 impressoras,
teremos uma receita anual de R$ 150.000,00. Srs. 1sto ndo é imaginacao € real, posso Ihes
assegurar gue conheco empresas gue possuem hoje mais der1000 impressoras locadas gue
seguirami apenas umas erientacdo de mercado. O resultado dessa conta € um salde de R$ 12.500;,
POr mes gue pode ajudar.



OBJETIVOS

Ol Impoertante deste tema e maostrar gue existen GpPcoes, apresentar este
produtorgue pedera Iherabrir noves lequeside mercado, injetando. NEVos
ANIMES| e abrr MGVES MEercades para sua empresa, é Isto gue vim Ihes
mostrar, gue existem muites, herizontes a serem conguistades; como,
SUBLII\/IAQAO MERCADO DE GRANDES FORMATOS e outres gque a
SUPRIJET huscouicomo diversificacao e gue: pretende: repassal a Seus
PARCEIROS. Pessoe agui mencionar umi mercado de OUTSOURCING , peis
DEM VOCES podem oferecer este Servico com umicusto muito baixo, basta
comprar umeas Iimpressora adaptar 6 sistemal e lecar essa Impressosa; Pol;
R$200,00 més. Qual o investimenio? Uma Impressora com: 6 CUsto
aproximado de R$ 350,00; Um Bulk com o0 custo aproximade de RS 65,00;
UM contrate de um ano. com a empresa ou mais. Vamos calcular 12 x R$
200,00= R$ 2.400,00 — investimentor micial R$ 415,00 = R$ 1.985,00 —
eutras despesas; R$ 485,00 teremoes um resultaderde R$ 1.500,00;
IMaginemos, que: voce: alugue 100 Impressoras; teremes uma receita anual
de R$ 150.000,00. Srs. Isto nae € imaginacao e real, posso Ihes assegurar
gue cenheco empresas que poessuem: hoje mais de 1000 Impresseras
locadas gue seguiam’ apenas uma erientacao de mercado. O resultado
dessa conta € um salde de RS 12.500, por meés gque pode ajudar.



O RETORNO

Uma pergunta gue muites devem guerer fazer e gual a
margem de lucro que temes na venda de um Bulk Ink?

Ol mais, iImpertante € 6 de Nes/ conscientizarmaos de gue estamaos
eferecender uma selucae a nesse) cliente de'uma econemia
gigantesca ao longo des anos. Vem a pergunta guanto; vale essa
adaptacae para seu cliente frente a econemia, o0 pPreco dessa
solucdo tem gue ser de R$ 300,00 para cima, em um produtos que
custara, aproximadamente;, RS 60,00 e que posteriormente Vendera
uma Bisnaga de tinta de 100 mil por RS 15,00

Mas lembro agui o pontos fundamental para; obter stcesso, e
necessario; trakalhar, se ficar comi o traseiro presosna cadelna lendo
jornall com Certeza sera umj firacasso, Nao aconselne a semali esse
produtoe:



A NATUREZA

Uma euitra pergunta teria gue ser
elta, gual erresidiue gerade com a2
utilizacae deste sistema?

O Unico residue gue sehra é o lecipiente
com tinta;, gue pode facllinmente ser
[eapreveltado sen causalr danos; a
natureza, acrediter gue este seja um; des
PONLES Mais IMpPortantes.
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